Le jeudans
tous ses etats...

Importante convention
d'affaires de I'industrie
dujeuvidéo, la Game
Connection réunira du 4
au 6 décembre au Centre
des congres de Lyon plus
de 200 sociétés venues
d’une trentaine de pays,
dont pres de 90 studios de
développement et plus de
90 éditeurs. 4600 rendez-
vous sont programmés
entre éditeurs, acheteurs
enrecherche de projets
et développeurs. Un
événement unique en
Europe.

WWww.game-connection.com

... et a lécoute
des entreprises

Organisé pour la troisiéme
année dans le cadre du pdle
de compétitivité Imaginove,
le Serious Sessions Europe
fait étape, le 3décembre au
Centre des congrés de Lyon.
Ce rendez-vous, qui
propose des applications
personnalisées issues des
technologies du jeu vidéo,
connaft un engouement
grandissant aupres de
I'ensemble des entreprises
frangaises et européennes.
Les serious game (ou jeux
dits sérieux) remplacent
I'imaginaire par I'immersion
en temps réel, le ludique
par le pédagogique

et le divertissement

par I'expérimentation.
Formidables outils au
service de la formation, ils
permettent par exemple aux
professionnels de pratiquer
une opération chirurgicale
de pointe ou simuler une
catastrophe naturelle.

Lyon, ville
de création
et de tradition.

© Maison des Canuts

Les metiers d’art

font du beau travail

Le savoir-faire des artisans locaux a été consacré par le
label « Ville & Métiers d’art » décerné récemment au Grand Lyon.

e Grand Lyon a regu le label « Ville &
Meétiers d’art » des mains de l'associa-
tion éponyme regroupant une soixantaine
de collectivités frangaises et européennes.

INSTALLE A LYON OU FUT FRAPPEE, il y a prés de 500
ans, la premiére médaille francaise, Nicolas Salagnac,
jeune graveur médailleur et meilleur ouvrier de France
en 2000, se bat pour que perdure son savoir-faire
ancestral. Apres avoir officié pour une entreprise
lyonnaise, il a ouvert son propre atelier de graveur-
médailleur en 2003. Il y crée médailles, gaufrages et
autres trophées, tout en courant les salons, les expos et
les concours avec succes. Le secret de ce Croix-Roussien

de 36 ans ? « Comme
les nouvelles
techniques éloignent
de plus en plus la
main de '’homme de
la matiére premieére,
je mapplique a rester
en contact avec l'acier
pour le transformer.
La capacité a
travailler a la main
donne une liberté
sans prix », répond-il.
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Cette distinction vient couronner lacti-
vité économique d’un tissu artisanal qui
perpétue, par la qualité de son travail, les
savoir-faire locaux.

Destinée a soutenir la richesse et la di-
versité de métiers ancestraux, la straté-
gie de promotion batie autour de trois
priorités - tourisme, communication et
développement 4 l'international - porte
ses fruits. Quant a la création prochaine
d’un local d’accueil d’ateliers-boutiques
en résidence sur le modéle des pépinie-
res d’entreprises, elle est plutdt bien ac-
cueillie. Ces actions, qui permettent aux
artisans de faire connaitre leur travail,
se complétent d'un accompagnement en
matiére de communication pour I'édi-
tion de documentation, la promotion
des savoir-faire ou la participation a des
salons...

Le développement 4 I'international s'aveé-
re tout aussi primordial. Une vingtaine
d’artisans est déja partie a la conquéte
de Moscou ot ils ont signé d’importants
contrats. D’autres déplacements sont pré-
vus, notamment en Europe de I’Est et en
Asie, des territoires affichant un gott cer-
tain pour l‘art de vivre  la francaise. W



N

ARRI

\
J

SUR IMAC(

Les créations
. d’entreprise a la loupe

Quatre années d’existence et un
premier bilan chiffré instructif pour le réseau
[Lyon_Ville de UEntrepreneuriat].

nique a ce jour en

France, le réseau
d’accompagnement a la
création d'entreprise, [Lyon_
Ville de l'Entrepreneuriat],
a fété ses quatre ans
d'existence en commandant
a l'Observatoire partenarial lyonnais en économie (Opale)
une enquéte « point d’étape ». Il s'agissait pour les 40
partenaires impliqués dans la démarche de dresser un
premier bilan de leur action auprés de 802 créateurs et
repreneurs d'entreprise du Grand Lyon.
Premier constat : sept entrepreneurs sur dix sont des
hommes, une proportion inférieure a la moyenne nationale
et régionale s'élevant a 75 %. Deuxiéme élément : 72 %
des projets accompagnés sont des créations pures.
Le commerce de détail et le secteur des hotels-cafés-
restaurants représentent le tiers de ces nouvelles
entreprises contre 20 % pour les services aux entreprises
(conseil, informatique, sécurité, nettoyage...). En outre, une
majorité de ces jeunes sociétés (54 %) démarre avec une
seule personne mais en cas de reprise, les effectifs sont
supérieurs : 33 % emploient trois salariés et plus. H

JOLIE AMBASSADRICE M

163 étudiants originaires de 40 pays et de 17 fo
établissements d’'enseignements supérieurs
le cadre des Jeunes Ambassadeurs Lyonnaj
et d'intégration d'éleves étrangers dans le
culturel et institutionnel de la région pend

La major de la promotion 2007, Layidua P,

de 23 ans, a notamment séduit avec son
Prince 'ambassadeur de Lyon a Mexico,
international du livre pour enfants, l'un dé

du monde hispanique.

plomés dans
amme d'accueil

12,000 ENTREPRISES SONT SUSCEPTIBLES
D’ETRE TRANSMISES, reprises ou cédées
dans les 10 prochaines années sur le Grand
Lyon. Changement de dirigeant, rupture avec
Uhistoire de lentreprise. la transmission
représente souvent un épisode délicat. Mais
lenjeu est de taille : il en va du dynamisme du
tissu économique et de la création d’'un grand
nombre d’emplois. Cette problématique était
au cceur du forum de la transmission organisé
par [Lyon_Ville de U'Entrepreneuriat], le 13
novembre dernier, en ouverture des semaines
reprise, création, transmission conduites par
les chambres consulaires.

Interview de...

Jérome Vérot,

Jeune repreneur d’une
charcuterie dans
le 6° arrondissement

de Lyon.

» 5 mois pour
reprendre une affaire «

Pourquoi avoir choisi la reprise plutét
que la création d’entreprise ?

Mon enveloppe budgétaire ne me permettait pas
de me lancer dans une création. Dans nos mé-
tiers, la transmission requiert de moindres inves-
tissements et présente l'avantage d’une clientéle
déja acquise.

Comment avez-vous procédé ?

Mon principal interlocuteur a été la Chambre de
Métiers et d’Artisanat du Rhone, qui m’a ouvert
son fichier d’annonces de cessions et m’a épaulé
dans toutes les démarches nécessaires : établis-
sement du dossier, accompagnement pour obte-
nir des financements aupres des banques et de
I'ANPE en bénéficiant de ’Aide pour la création
aux demandeurs d’emploi créant ou reprenant
une entreprise (Accre). Ensuite, un avocat et un
expert-comptable ont finalisé avec moi la reprise
sur un plan juridique et comptable. Grace a ces
différentes interventions, cinq mois ont été né-
cessaires pour reprendre.

Quels conseils donneriez-vous aux

cédants et aux repreneurs ?

Je pense que le prix est important, il n'y a pas ou
peu « d’affaire du siécle » et que le plaisir et 'envie
sont déterminants. Sinon, il est important de se
faire accompagner pour éviter toute erreur.
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